
KPI หัวหน้าทีมขายโครงการ
KPI พนักงาน  Admin Project
KPI พนักงาน  Out site Sale
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ลำดับที่ KPI Code ตัวชี้วั
ด

เกณฑ์การ
ชี้วัด

เกณฑ์ต่อ
เดือน

คะแนนเต็
ม

1 PJ6701-02 ยอดขาย  85-
100% /
เดือน

ยอดขายที
มได้ตามเ
ป้าเฉลี่
ยต่อเดือ
น  85-100%
ยอดขาย  =
85-100% = 30
คะแนน
ยอดขาย  =
75-84% = 15
คะแนน
ยอดขายต่
ำกว่า  75% =
0 คะแนน

100% 30

2 PJ6701-03 แผนเยี่ย
มลูกค้าต
้องไม่น้
อยกว่า  90%

ทำแผนออก
เยี่ยมลู
กค้าและห
าลูกค้าร
ายใหม่ขอ
งพนักงาน
ในทีมการ
เก็บข้อม
ูล  รายงาน
CRM Project card
ไม่น้อยก
ว่า  90%
ออกเยี่ย
มลูกค้า
90-100% = 20
คะแนน
ออกเยี่ย
มลูกค้า
85-89% ราย  =
10 คะแนน
ออกเยี่ย
มลูกค้าน
้อยกว่า  85
ราย  = 0
คะแนน

90% 20

KPI ????????????????????



3 PJ6701-04 อบรมความ
รู้สินค้
า

เข้าร่วม
อบรมความ
รู้สินค้
า  5 ครั้ง /
เดือนไม่
เข้าอบรม
หักครั้ง
ละ  5
คะแนนเข้
าร่วมอบร
มความรู้
สินค้า  5
ครั้ง /
เดือนไม่
เข้าอบรม
หักครั้ง
ละ  5 คะแนน
การเข้าอ
บรม  85%=20
คะแนน
การเข้าอ
บรม  60-84%=
15 คะแนน
การเข้าอ
บรม  30-
59%=10
คะแนน

85% 20



ลำดับที่ KPI Code ตัวชี้วั
ด

เกณฑ์การ
ชี้วัด

เกณฑ์ต่อ
เดือน

คะแนนเต็
ม

1 PJ6701-05 ยอดขาย ยอดขายที
มได้ตามเ
ป้าเฉลี่
ยต่อเดือ
น  85-100%
ยอดขาย  =
85-100% = 30
คะแนน
ยอดขาย  =
75-84% = 15
คะแนน
ยอดขายต่
ำกว่า  75% =
0 คะแนน

100% 30

2 PJ6701-06 แผนเยี่ย
มลูกค้า

ออกเยี่ย
มลูกค้าร
่วมกับ
Outsite Sale
และหาลูก
ค้ารายให
ม่  10 ราย /
เดือน
การเก็บข
้อมูล
รายงาน  CRM
Project card
ออกเยี่ย
มลูกค้า  =
10 ราย  = 20
คะแนน
ออกเยี่ย
มลูกค้าน
้อยกว่า  5
ราย  = 10
คะแนน

100% 20

KPI ??????? Admin Project



3 PJ6701-07 อบรมและส
อบความรู
้สินค้า

เข้าร่วม
อบรมความ
รู้สินค้
า  5 ครั้ง /
เดือนไม่
เข้าอบรม
หักครั้ง
ละ  5
คะแนนเข้
าร่วมอบร
มความรู้
สินค้า  5
ครั้ง /
เดือนไม่
เข้าอบรม
หักครั้ง
ละ  5 คะแนน
การเข้าอ
บรม  85%=20
คะแนน
การเข้าอ
บรม  60-84%=
15 คะแนน
การเข้าอ
บรม  30-
59%=10
คะแนน

85% 20



ลำดับที่ KPI Code ตัวชี้วั
ด

เกณฑ์การ
ชี้วัด

เกณฑ์ต่อ
เดือน

คะแนนเต็
ม

1 PJ6701-08 ยอดขาย  85-
100% /
เดือน

ยอดขายที
มได้ตามเ
ป้าเฉลี่
ยต่อเดือ
น  85-100%
ยอดขาย  =
85-100% = 30
คะแนน
ยอดขาย  =
75-84% = 15
คะแนน
ยอดขายต่
ำกว่า  75% =
0 คะแนน

100% 30

2 PJ6701-09 แผนเยี่ย
มลูกค้า  50
ราย /เดือน

ออกเยี่ย
มลูกค้าแ
ละหาลูกค
้ารายใหม
่  50 ราย /
เดือน
การเก็บข
้อมูล
รายงาน  CRM
Project card
ออกเยี่ย
มลูกค้า  =
50 ราย  = 20
คะแนน
ออกเยี่ย
มลูกค้า  =
40-49 ราย  =
10 คะแนน
ออกเยี่ย
มลูกค้าน
้อยกว่า  40
ราย  = 0
คะแนน

100% 20

KPI ??????? Out site Sale



3 PJ6701-10 อบรมความ
รู้สินค้
า

เข้าร่วม
อบรมความ
รู้สินค้
า  5 ครั้ง /
เดือนไม่
เข้าอบรม
หักครั้ง
ละ  5 คะแนน
การเข้าอ
บรม  85%=20
คะแนน
การเข้าอ
บรม  60-84%=
15 คะแนน
การเข้าอ
บรม  30-
59%=10
คะแนน

85% 20


