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ลำดับที่ KPI Code ตัวชี้วั
ด

เกณฑ์การ
ชี้วัด

เกณฑ์ต่อ
เดือน

คะแนนเต็
ม

1 MC6701-01 GP (บาท )
ไม่น้อกว
่า  2,400,000
บาท /เดือน

ผลกำไรได
้จากยอดข
าย  – (
ต้นทุนบั
ญชี  +
ค่าขนส่ง
เข้า )+
ส่วนลดรั
บ
คิดดอกเบ
ี้ยผู้บร
ิหาร  5%
ต่อปี
โดยจำนวน
เดือนที่
ผ่านเกณฑ
์  หาร  12 
ทำได้  100%
= 20 คะแนน
ทำได้  90-
99% = 18
คะแนน
ทำได้  80-
89% = 16
คะแนน
ทำได้  70-
79% = 14
คะแนน
น้อยกว่า
70% = 0
คะแนน

    2,400,000/
เดือน

20
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2 MC6701-02 Out of Stock
Rank A
ไม่ขาดสต
๊อก

สินค้า
Rank A
ขาดสต๊อก
เทียบกับ
สินค้า
Rank A
ทั้งหมด
รวมสินค้
าไม่มีเก
รด
และสินค้
า  Re-order
ไม่รวมสิ
นค้า  SPO (
คิดจากค่
าเลี่ย  3
เดือนล่า
สุด
ของแต่ละ
CAT
นำมาเป็น
เบสไลน์ )
นับจากยอ
ด  Out of Stock
ในแต่ละเ
ดือน

 ไม่เกิน
20 Item/ CAT

15

3 MC6701-03 Rank C New Item สินค้าที
่ติด  Rank C
ติดต่อกั
น  12
สัปดาห์
จะต้องไม
่เกิน  10
Item
คือจะต้อ
งนำออกจา
กร้าน

  ไม่เกิน
10 Item/CAT

15



4 MC6701-04 ยอดขายสิ
นค้า  HVP
คอนกรีต
CPAC 

เพิ่มยอด
ขายสินค้
าคอนกรีต
CPAC กลุ่ม
HVP จากปี
66 growth
ขึ้น  10% 
ยอดขายปี
66 = 9,525
คิว
ปี  67
ตั้งเป้า
= 10,500 คิว
ทำได้   80% -
100% = 10
คะแนน
ทำได้   60% -
79% = 5
คะแนน

      875 คิว  /
เดือน

10



ลำดับที่ KPI Code ตัวชี้วั
ด

เกณฑ์การ
ชี้วัด

เกณฑ์ต่อ
เดือน

คะแนนเต็
ม

1 MC6701-05 GP (บาท )
ไม่น้อยก
ว่า  2,400,000
บาท /เดือน

ผลกำไรได
้จากยอดข
าย  – (
ต้นทุนบั
ญชี  +
ค่าขนส่ง
เข้า )+
ส่วนลดรั
บ
คิดดอกเบ
ี้ยผู้บร
ิหาร  5%
ต่อปี
โดยจำนวน
เดือนที่
ผ่านเกณฑ
์  หาร  12 
ทำได้  100%
= 20 คะแนน
ทำได้  90-
99% = 18
คะแนน
ทำได้  80-
89% = 16
คะแนน
ทำได้  70-
79% = 14
คะแนน
น้อยกว่า
70% = 0
คะแนน

2,400,000/
เดือน

20
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2 MC6701-06 Out of Stock
Rank A
ไม่ขาดสต
๊อก

สินค้า
Rank A
ขาดสต๊อก
เทียบกับ
สินค้า
Rank A
ทั้งหมด
รวมสินค้
าไม่มีเก
รด
และสินค้
า  Re-order
ไม่รวมสิ
นค้า  SPO (
คิดจากค่
าเลี่ย  3
เดือนล่า
สุด
ของแต่ละ
CAT
นำมาเป็น
เบสไลน์ )
นับจากยอ
ด  Out of Stock
ในแต่ละเ
ดือน

ไม่เกิน  20
Item/4CAT

15

3 MC6701-07 Rank C New Item สินค้าที
่ติด  Rank C
ติดต่อกั
น  12
สัปดาห์
จะต้องไม
่เกิน  10
Item
คือจะต้อ
งนำออกจา
กร้าน

ไม่เกิน  10
Item/CAT

15

4 MC6701-08 สินค้า
Dead Stock
ยอด  7.9
ล้านบาท
ลดลงเดือ
นละ  650,000
แสนบาท

Baseline
ของสินค้
า  Dead Stock
ต้องลดลง
ทำได้  90-
100% = 10
คะแนน
ทำได้  80-
89% = 7
คะแนน
ทำได้ต่ำ
กว่า  80% = 0
คะแนน  

100% 10



ลำดับที่ KPI Code ตัวชี้วั
ด

เกณฑ์การ
ชี้วัด

เกณฑ์ต่อ
เดือน

คะแนนเต็
ม

1 MC6701-09 GP (บาท )
ไม่น้อยก
ว่า  2,400,000
บาท /เดือน

ผลกำไรได
้จากยอดข
าย  – (
ต้นทุนบั
ญชี  +
ค่าขนส่ง
เข้า )+
ส่วนลดรั
บ
คิดดอกเบ
ี้ยผู้บร
ิหาร  5%
ต่อปี
โดยจำนวน
เดือนที่
ผ่านเกณฑ
์  หาร  12 
ทำได้  100%
= 20 คะแนน
ทำได้  90-
99% = 18
คะแนน
ทำได้  80-
89% = 16
คะแนน
ทำได้  70-
79% = 14
คะแนน
น้อยกว่า
70% = 0
คะแนน

2,400,000/
เดือน

20
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2 MC6701-10 Out of Stock
Rank A
ไม่ขาดสต
๊อก

สินค้า
Rank A
ขาดสต๊อก
เทียบกับ
สินค้า
Rank A
ทั้งหมด
รวมสินค้
าไม่มีเก
รด
และสินค้
า  Re-order
ไม่รวมสิ
นค้า  SPO (
คิดจากค่
าเลี่ย  3
เดือนล่า
สุด
ของแต่ละ
CAT
นำมาเป็น
เบสไลน์ )
นับจากยอ
ด  Out of Stock
ในแต่ละเ
ดือน

ไม่เกิน  20
Item/4CAT

15

3 MC6701-11 Rank C New Item สินค้าที
่ติด  Rank C
ติดต่อกั
น  12
สัปดาห์
จะต้องไม
่เกิน  10
Item
คือจะต้อ
งนำออกจา
กร้าน

ไม่เกิน  10
Item/CAT

15

4 MC6701-12 สินค้า
Dead Stock
 ยอด  2.4
ล้านบาท
ลดลงเดือ
นละ  2
แสนบาท

Baseline
ของสินค้
า  Dead Stock
ต้องลดลง
ทำได้  90-
100% = 10
คะแนน
ทำได้  80-
89% = 7
คะแนน
ทำได้ต่ำ
กว่า  80% = 0
คะแนน  

100% 10



ลำดับที่ KPI Code ตัวชี้วั
ด

เกณฑ์การ
ชี้วัด

เกณฑ์ต่อ
เดือน

คะแนนเต็
ม

1 MC6701-13 GP (บาท ) ผลกำไรได
้จากยอดข
าย  – (
ต้นทุนบั
ญชี  +
ค่าขนส่ง
เข้า )+
ส่วนลดรั
บ
คิดดอกเบ
ี้ยผู้บร
ิหาร  5%
ต่อปี
โดยจำนวน
เดือนที่
ผ่านเกณฑ
์  หาร  12 
ทำได้  100%
= 20 คะแนน
ทำได้  90-
99% = 18
คะแนน
ทำได้  80-
89% = 16
คะแนน
ทำได้  70-
79% = 14
คะแนน
น้อยกว่า
70% = 0
คะแนน

2,400,000/
เดือน

20
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2 MC6701-14 Out of Stock สินค้า
Rank A
ขาดสต๊อก
เทียบกับ
สินค้า
Rank A
ทั้งหมด
รวมสินค้
าไม่มีเก
รด
และสินค้
า  Re-order
ไม่รวมสิ
นค้า  SPO (
คิดจากค่
าเฉลี่ย  3
เดือนล่า
สุด
ของแต่ละ
CAT
นำมาเป็น
เบสไลน์ )
นับจากยอ
ด  Out of Stock
ในแต่ละเ
ดือน

ไม่เกิน  20
Item/เดือน

15

3 MC6701-15 Rank C New Item สินค้าที
่ติด  Rank C
ติดต่อกั
น  12
สัปดาห์
จะต้องไม
่เกิน  10
Item
คือจะต้อ
งนำออกจา
กร้าน

ไม่เกิน  10
Item/เดือน

15

4 MC6701-16 ยอดขายสิ
นค้าเหล็
กรูป
(มค .-มีค .)

เพิ่มยอด
ขายเหล็ก
รูปจากปี
ที่แล้ว  72
ล้านบาท
เฉลี่ย  6
ล้าน /
เดือน
เพิ่ม  10 %
เป็น  79.2
ล้านบาท  

ยอดขาย  6.6
ล้านบาท /
เดือน

10



ลำดับที่ KPI Code ตัวชี้วั
ด

เกณฑ์การ
ชี้วัด

เกณฑ์ต่อ
เดือน

คะแนนเต็
ม

1 MC6701-17 GP (บาท )
ไม่น้อยก
ว่า  2,200,000
บาท /เดือน

ผลกำไรได
้จากยอดข
าย  – (
ต้นทุนบั
ญชี  +
ค่าขนส่ง
เข้า )+
ส่วนลดรั
บ
คิดดอกเบ
ี้ยผู้บร
ิหาร  5%
ต่อปี
โดยจำนวน
เดือนที่
ผ่านเกณฑ
์  หาร  12 
ทำได้  100%
= 20 คะแนน
ทำได้  90-
99% = 18
คะแนน
ทำได้  80-
89% = 16
คะแนน
ทำได้  70-
79% = 14
คะแนน
น้อยกว่า
70% = 10
คะแนน

2,200,000/
เดือน

20
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2 MC6701-18 Out of Stock
Rank A
ไม่ขาดสต
๊อก

สินค้า
Rank A
ขาดสต๊อก
เทียบกับ
สินค้า
Rank A
ทั้งหมด
รวมสินค้
าไม่มีเก
รด
และสินค้
า  Re-order
ไม่รวมสิ
นค้า  SPO (
คิดจากค่
าเฉลี่ย  3
เดือนล่า
สุด
ของแต่ละ
CAT
นำมาเป็น
เบสไลน์ )
นับจากยอ
ด  Out of Stock
ในแต่ละเ
ดือน

ไม่เกิน  20
Item/4CAT

15

3 MC6701-19 Rank C New Item สินค้าที
่ติด  Rank C
ติดต่อกั
น  12
สัปดาห์
จะต้องไม
่เกิน  10
Item
คือจะต้อ
งนำออกจา
กร้าน

ไม่เกิน  10
Item/CAT

15

4 MC6701-20 สินค้า
Dead Stock
ยอด  4
แสนบาท
ลดลงเดือ
นละ  35,000
บาท  

Baseline
ของสินค้
า  Dead Stock
ต้องลดลง
ทำได้  90-
100% = 10
คะแนน
ทำได้  80-
89% = 8
คะแนน
ทำได้ 70-
79% =6
คะแนน  
ต่ำกว่า
70% = 5
คะแนน

100% 10


