
KPI สิรินภา (ยุ้ย )

ลำดับ   KPI Cord ตัวชี้วัด เกณฑ์การชี
้วัด

น้ำหนักคะแ
นน

1 SE1 ยอดขายได้ต
ามเป้าที่ก
ำหนดต่อคนต
่อเดือน  

ยอดขายหลัง
หักภาษีมูล
ค่าเพิ่มเม
ื่อเทียบกั
บเป้าขายรา
ยเดือน
90-100% = 30
คะแนน
85-89% = 20
คะแนน
80-84% = 10
คะแนน
น้อยว่า  80% =
0 คะแนน  
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2 SE2 การติดตามก
ารขาย  housing
ตาม  KPI-6 ข้อ
1.
ยอดขายทุกส
ินค้า SCG
2.
ยอดขายสินค
้า  HVA
3.
ยอดขายสินค
้า  Solution
4.
มาตราฐานร้
าน
5.
จำนวนแบบรั
บเข้า
6.Cross sell (
วัดผล  6
เดือน )

การติดตามก
ารขายยอดขา
ย housing ตาม  kpi-
6ข้อ
100% (ทำผ่าน
Kpi5-6ข้อ ) = 20
คะแนน
ทำผ่าน  Kpi 3-4
ข้อ  ขี้นไป  =
15 คะแนน  
ทำผ่าน  Kpi 2
ข้อ  ขี้นไป
=10 คะแนน
ทำ kpiต่ำกว่า
1ข้อ =0 คะแนน
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KPI Housing expert



3 SE3 ออกเยี่ยมล
ูกค้าให้ได
้   80%
จากแบบรับเ
ข้า    
(20ราย /เดือน )
เพื่อเพิ่ม
ยอดขาย

ออกเยี่ยมล
ูกค้าให้ได
้  80%
จากแบบรับเ
ข้า
(20ราย /เดือน )
มี  Checklist
ในการเยี่ย
ม  เช่น
ชื่อลูกค้า
รายละเอียด
หน้างาน
สินค้าคู่แ
ข่ง  ถึงไหน
สภาพหน้างา
นเป็นอย่าง
ไร
ภาพประกอบ  

10
 

KPI วีรพงศ์  (น๊อต )

ลำดับ   KPI Cord ตัวชี้วัด เกณฑ์การชี
้วัด

น้ำหนักคะแ
นน

1 SE4 ยอดขายได้ต
ามเป้าที่ก
ำหนดต่อคนต
่อเดือน  

ยอดขายหลัง
หักภาษีมูล
ค่าเพิ่มเม
ื่อเทียบกั
บเป้าขายรา
ยเดือน
90-100% = 30
คะแนน
85-89% = 20
คะแนน
80-84% = 10
คะแนน
น้อยว่า  80% =
0 คะแนน  
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3 SE6 การประมาณก
ารจากแบบแป
ลนหลังคา  30
แบบ /เดือน

รับแบบประม
าณการเข้าร
ะบบ  30แบบ /
เดือน
ติดตามแบบร
ับเข้า    
ปิดการขาย
......แบบ
ติดตาม .......
แบบ
loss .......แบบ
90-100% = 20
คะแนน
80-89%   =10
คะแนน
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4 SE7 ออกเยี่ยมล
ูกค้าให้ได
้   80%
จากแบบรับเ
ข้า    
(24ราย /เดือน )
เพื่อเพิ่ม
ยอดขาย

ออกเยี่ยมล
ูกค้าให้ได
้  80%
จากแบบรับเ
ข้า
(24ราย /เดือน )
มี  Checklist
ในการเยี่ย
ม  เช่น
ชื่อลูกค้า
รายละเอียด
หน้างาน
สินค้าคู่แ
ข่ง  ถึงไหน
สภาพหน้างา
นเป็นอย่าง
ไร
ภาพประกอบ  
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