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ลำดับที่ KPI Code ตัวชี้วั
ด

เกณฑ์การ
ชี้วัด

เกณฑ์ต่อ
เดือน

คะแนนเต็
ม

1 WS6701-02 ยอดขาย เป็นการน
ำยอดขายจ
ากปีที่แ
ล้วมาคำน
วณตามแนว
โน้มตลาด
การก่อสร
้างภายนอ
กรวมถึงร
้านค้าช่
วง
ยอดขายหล
ังหักภาษ
ีมูลค่าเ
พิ่มแต่ล
ะเดือน
เปรียบเท
ียบกับเป
้าขายราย
เดือน
เป้าขายป
ี  2024
ยอดขาย  95-
100% = 40
คะแนน
ยอดขาย  75-
94% = 35
คะแนน
ยอดขาย  60-
74% = 30
คะแนน
ต่ำกว่า
60% = 0
คะแนน

100% 30
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2 WS6701-03 แผนเยี่ย
มลูกค้า  40
ราย /เดือน

ทำแผนออก
เยี่ยมลู
กค้าไม่น
้อยกว่า  40
ราย /เดือน
ออกเยี่ย
มลูกค้า
36-40 ราย  =
20 คะแนน
ออกเยี่ย
มลูกค้า
31-35 ราย  =
10 คะแนน
ออกเยี่ย
มลูกค้าน
้อยกว่า  30
ราย  = 0
คะแนน

90% 20

3 WS6701-04 อบรมและส
อบความรู
้สินค้า

เข้าร่วม
อบรมความ
รู้สินค้
าและผลกา
รสอบได้ค
ะแนนมากก
ว่า  85%
และเข้าอ
บรมไม่ต่
ำกว่า  4
ครั้ง /
เดือน
การเข้าอ
บรม  4
ครั้ง /
เดือน  = 10
คะแนน
คะแนนสอบ
85-100% = 10
คะแนน
การเข้าอ
บรม  3
ครั้ง /
เดือน  = 8
คะแนน
คะแนนสอบ
70-84% = 8
คะแนน
การเข้าอ
บรม  2
ครั้ง /
เดือน  = 5
คะแนน
คะแนนสอบ
55-69% = 5
คะแนน

85% 20


