
1. รายการสินค้าที่ร่วมรายการในกิจกรรม
2. รายการสินค้านาทีทอง  (

เฉลี่ยสินค้าให้ครบในทุกๆวันที่มีกิจกรรม )
3. เตรียมสื่อโปรโมชั่น  โฆษณา  สินค้าตัวเด่น

สินค้าประชาสัมพันธ์
สื่อประชาสัมพันธ์ทางออนไลน์  **
ส่งสื่อกิจกรรมให้กับหน้าร้าน  ทั้ง 2สาขา  ค้าส่ง
และโครงการ  แจ้งลูกค้าของตนเองให้มาร่วมกิจกรรม

4.  ทำจดหมายของงบสนับสนุนจากซัพพลายเออร์  (
ขอเป็นงบประมาณ  สินค้าของแถม  สินค้านาทีทอง
หรือส่วนลด )
และเชิญชวนซัพพลายเออร์มาร่วมออกบูธในงาน

5. วางผังกิจกรรม  (
การคาดการณ์ซัพพลายเออร์ที่จะร่วมงาน )
ประสานงานกับหน้าร้านและ  LP ในการเคลียร์พื้นที่

6. หาของแถมภายในงาน  (ของแถมลงทะเบียน ) (
ของแถมกิจกรรมซื้อครบ  ติดต่อ  บริหารสินค้าขอ
เครื่องใช้ไฟฟ้า )

7. หาร้านเครื่องดื่ม  /
อาหารว่างสำหรับลูกค้าที่มาร่วมงาน

8. หา  MC ดำเนินงาน  (ดีลงานล่วงหน้า  ให้ MC
เช็คตารางงานให้เรียบร้อย )

9. แจงรายละเอียดค่าใช้จ่ายในกิจกรรม  (
พยายามตามใบตอบรับจากซัพพลายเออร์ )

10. ซัพพลายเออร์ส่งใบตอยรับมาแล้ว  ก็อกปี้ไว้ 1ฉบับ
จากนั้นนำตัวจริงส่งให้สินเชื่อตั้งหนี้  **
สำคัญมาก **
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